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Begehrtes Geldnde: Das Areal der eemaligen Maschinen- Metaﬂarenfabrﬂ{ inder Bieerer StraBe.

ROLF OESER

Alte Mato- Fabrlk im VlSleI'

Offenbach Investoren mteressmren sich fiir ehemahge Industrlef.lachen

Von Madeleine Reckmann :

uf der linken Seite konnten
Wohnungen entstehen, auf
der rechten eine Mischung aus
Gewerbe, Ateliers und Wohnun-
gen. Wegen des Denkmalschutzes
. miisse nur das Eingangstor stehen
bleiben. Wie das Gelidnde der Ma-
to-Fabrik in Zukunft genutzt wer-
den kénnte, hat Jirgen Amberger
auf der Expo Real in Miinchen
gleich zwei Mal erlautert.

Dass so detailliert gefragt wur-
de, wertet der Leiter der Wirt-
schaftsforderung als wachsendes
Interesse an Offenbacher Immo-
bilien. Gerade die Umnutzung
von ehemaligem Industriegeldn-
de mache Investoren Appetit. Im
Unterschied zu vergangenen Jah-
ren hitten sich die Interessenten
bereits mit den Objekten ausei-
nandergesetzt.

yFrither haben sie Prospekte
eingesammelt, heute kommen sie
mit konkreten Fragen“, so Amber-
ger, ,das war eine positive Erfah-

FACHTREFFEN :

Die Expo Real, internationale Fachmes-
se fiir Gewerbeimmobilien und Investi-
tionen in Miinchen, ist jahrlich Treff-
punkt fiir Projektentwickler, Inmobili-
enberater, Banken, Investoren sowie
Vertreter aus Stadten und Wirtschaftsre-
gionen. Die Messe fand in der vergange-
nen Woche zum 14. Mal statt.

1610 Unternehmen aus 34 Landern
nahmen dieses Jahr an der Messe teil.
Besucht wurde sie laut Veranstalter von
37000 Menschen.

Die Stadt Offenbach hat seit vier Jahren
einen eigenen Stand auf der Messe.

rung, eine herausragend gute
Messe“. So aulert sich auch Da-
niela Matha, die als Geschaftsfiih-
rerin der Projektentwicklungsge-
sellschaft fiir die Hafenbebauung
verantwortlich ist.

,Der Hafen ist spannend fiir

viele Investoren, grof3e, kleine, re-

glonale und mternatlonale fasst
sie die Reaktionen auf Offenbachs
groftes Objekt zusammen. Die
Verkéufe stiinden unmittelbar be-
vor. ,Die Investoren wissen, dass
sie jetzt zugreifen miissen, sonst
sind die besten Stiicke schon
weg®, sagt Matha. Besonders bei
Mischimmobilien mit Gewerbe im
Erdgeschoss und Wohnungen dar-
iiber wiirden Investoren hellho-
rig. Fiir die Vermarktung der Bii-
rohduser strebe sie Vormietver-

tridge mit Nutzern an, um sie In- .

vestoren schmackhaft zu machen.
Rechtsanwilte, IT-Fachleute oder
Architekten seien als Mieter im
Gesprich. Auf der Hafeninsel und
am Hafenplatz werden insgesamt
iiber 300000 Quadratmeter Brut-
togeschossflache angeboten. 30
Prozent davon sind bereits verge-
ben.

Einen zaghaften Wandel be—
merkt auch Architekt Ulf Bam-
bach von der Gesellschaft ATP N
und M. Das Unternehmen, das das
Komm plante, war mit einem

Stand auf der Messe vertreten.
Projekte in Offenbach zu ver-
markten sei zwar ein schleppen-
des Geschaft. Das schlechte
Image, die schlechte Wirtschafts-
kraft und die niedrigen Mieten
schreckten Investoren ab. Den-
noch habe sein Unternehmen in
den letzten Jahren mehr Kon-
zeptstudien fiir Offenbach er-
stellt, was das Interesse von Ent-
wicklern belege.

Masterplan 2030 gesucht

Fiir die Hafeninsel und den Kai-
serlei liefen die Dinge auch gut.
Doch Investoren wiirden erst an-
beiBen, wenn fiir einen hohen
Prozentsatz der Flichen die Nut-
zer feststiinden. ,,60 Prozent Vor-
vermietungen sollten es sein.“

Zudem fehlt Bambach so etwas
wie ein Masterplan 2030 fiir die
gesamte Stadt, damit Entwickler
und Makler einen Uberblick iiber
alle Flichen hétten. Duisburg
konnte da Vorbild sein.




